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ABSTRAK 

LUTHFIATI. Pengaruh Modal, Jam Kerja, Harga Jual dan Volume         

Penjualan Terhadap Pendapatan Pedagang (Studi Kasus Pedagang di Pasar 

Kesesi Kec Kesesi Kab Pekalongan) 

 Belakangan ini banyak bermunculan pasar modern seperti supermarket 

dan minimarket yang tentunya sangat mempengaruhi pendapatan pedagang di 

pasar tradisional. Oleh karena itu agar pendapatan pedagang di pasar Kesesi tetap 

stabil perlu memperhatikan hal-ha yang sangat berpengaruh terhadap pendapatan, 

agar nantinya kesejahteraan pedagang pun iku meningkat sehingga proses 

transaksi jual beli tetap berjalan semestinya. Pendapatan dapat dipengaruhi oleh 

berbagai aspek diantaranya modal, jam kerja, harga jual dan volume penjualan. 

Penelitian ini bertujuan untuk mengetahui pengaruh modal, jam kerja, harga jual 

dan volume penjualan terhadap pendapatan pedagang di pasar Kesesi Kecamatan 

Kesesi Kabupaten Pekalongan. 

 Jenis penelitian ini adalah penelitian lapangan dengan jenis pendekatan 

kuantitatif. Metode pengumpulan datanya menggunakan data primer yang diambil 

melalui penyebaran kuesioner kepada responden. Populasi dalam penelitian ini 

yaitu pedagang yang berjualan di pasar Kesesi Kecamatan Kesesi dengan jumlah 

sampel berjumlah 91 responden. Teknik pengambilaan sampel dilakukan dengan 

metode Accidental sampling. Penelitian ini mengunakan metode analisis data uji 

regresi linier berganda dengan bantuan IBM SPSS Statistic 26. 

Hasil penelitian ini menunjukkan bahwa: (1) modal secara parsial 

berpengaruh terhadap pendapatan pendapatan pedagang di pasar Kesesi 

Kecamatan Kesesi. Dengan nilai signifikan sebesar 0,028 < 0,05, dan nilai         

2,240 >        1,988 (2) jam kerja secara parsial tidak berpengaruh terhadap 

pendapatan pedagang di pasar Kesesi Kecamatan Kesesi. Dengan nilai signifikan 

sebesar 0,108 > 0,05, dan nilai         1,642 <       1,988. (3) harga jual secara 

parsial berpengaruh terhadap pendapatan pedagang di pasar Kesesi Kecamatan 

Kesesi. Dengan nilai signifikan sebesar 0,002 < 0,05 dan nilai          3,187 > 

       1,988. (4) volume penjualan secara parsial berpengaruh terhadap 
pendapatan pedagang di pasar Kesesi Kecamatan Kesesi. Dengan nilai signifikan 

sebesar 0,028 < 0,05 dan nilai         2,241 >        1,988. (5) Hasil pengujian f 

atau simultan menunjukkan bahwa variabel independen yaitu modal, jam kerja, 

harga jual dan volume penjualan mempunyai nilai nilai          53,320  >         

2,478 dan nilai signifikansi 0,000 < 0,05. (6) koefisien determinasi (  ) sebesar 

0,699. 

 

Kata kunci: Modal, Jam Kerja, Harga Jual, Volume Penjualan dan 

pendapatan 
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ABSTRACT 

LUTFIATI. The Influence of Capital, Working Hours, Selling Prices and 

Sales Volume on Traders' Income (Case Study of Traders in the Kesesi 

Market, Kec Kesesi, Pekalongan Regency) 

 Recently, many modern markets have emerged, such as supermarkets and 

minimarkets, which of course greatly affect the income of traders in traditional 

markets. Therefore, in order for the buyers of the traders in the Kesesi market to 

remain stable, it is necessary to pay attention to matters that greatly affect the 

buyers, so that later the welfare of the traders will also increase so that the process 

of buying and selling transactions continues to run well. Income can be affected 

by various aspects including capital, working hours, selling price and sales 

volume. This study aims to determine the effect of capital, working hours, selling 

prices and sales volume on the income of traders in the Kesesi market, Kesesi 

District, Pekalongan Regency. 

 This type of research is field research with a quantitative approach. The 

data collection method uses primary data taken by distributing questionnaires to 

respondents. The population in this study were traders selling at the Kesesi 

market, Kesesi District, with a total sample of 91 respondents. The sampling 

technique was carried out by accidental sampling method. This study uses the 

method of data analysis multiple linear regression test with the help of IBM SPSS 

Statistics 26. 

 The results of this study indicate that: (1) capital partially influences the 

income of traders in the Kesesi market, Kesesi District. With a significant value of 

0.028 <0.05, and a t_count value of 2.240 > t_table 1.988 (2) working hours 

partially have no effect on traders in the Kesesi market, Kesesi District. With a 

significant value of 0.108 > 0.05, and a t_count value of 1.642 <t_table1.988. (3) 

the selling price partially affects the income of traders in the Kesesi market, 

Kesesi District. With a significant value of 0.002 <0.05 and a t_(count) value of 

3.187 > t_table 1.988. (4) sales volume partially affects the income of traders in 

the Kesesi market, Kesesi District. With a significant value of 0.028 <0.05 and a 

t_count value of 2.241 > t_table 1.988. (5) The results of the simultaneous f or test 

show that the independent variables, namely capital, working hours, selling price 

and sales volume, have a value of f_(count) 53.320 > f_(table) 2.478 and a 

significance value of 0.000 <0.05. (6) the coefficient of determination (R^2) is 

0.699. 

Keywords: Capital, Working Hours, Selling Price, Sales Volume and Income 
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PEDOMAN TRANSLITERASI 

Pedoman transliterasi yang digunakan dalam penulisan buku ini adalah hasil 

Putusan Bersama Menteri Agama Republik Indonesia NO. 158 tahun 1987 dan 

Menteri Pendidikan dan Kebudayaan Republik Indonesia No. 0543b/U/1987. 

Transliterasi digunakan untuk menulis kata-kata Arab yang dipandang 

belum diserap ke dalam bahasa indonesia sebagaimana terlihat dalam Kamus 

inguistik atau Kamus Besar Bahasa Indonesia (KBBI). Secara garis besar 

pedoman transliterasi itu adalah sebagai berikut: 

1. Konsonan 

Fonemena konsonan Bahasa Arab yang dalam system tulisan Arab di 

lambangkan dengan huruf, dalam transliterasi ini sebagian dilambangkan 

dengan huruf dan sebagian di lambangkan dengan tanda ,dan sebagian lagi 

dengan huruf dan tanda sekaligus. Dibawah ini daftar huruf arab dan 

transliterasinya dengan huruf Latin: 

Huruf 

Arab 
Nama Huruflatin Nama 

 Alif ا
Tidak 

dilambangkan 
Tidakdilambangkan 

 Ba B Be ب

 Ta T Te ت

 Ṡa ṡ es (dengan titik di atas) ث

 Jim J Je ج

 Ḥa ḥ ha (dengan titik di bawah) ح

 Kha Kh kadan ha خ

 Dal D De د

 Ẑal ẑ zet (dengan titik di atas) ر

 Ra R Er س

 Zai Z Zet ص

 Sin S Es ط

 Syin Sy esdan ye ش
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 Ṣad ṣ es (dengan titik di bawah) ص

 Ḍad ḍ de (dengan titik di bawah) ض

 Ṭa ṭ te (dengan titik di bawah) ط

 Ẓa ẓ zet (dengan titik di bawah) ظ

 ain „ komaterbalik (di atas)„ ع

 Gain G Ge غ

 Fa F Ef ف

 Qaf Q Ki ق

 Kaf K Ka ك

 Lam L El ل

 Mim M Em و

ٌ Nun N En 

 Wau W We و

 Ha H Ha هـ

 Hamzah ' Apostrof ء

 Ya Y Ye ى

2. Vokal 

Vokal bahasa Arab, seperti vocal bahasa Indonesia yang terdiri dari 

vocal tunggal atau monoftong dan vocal rangkap atau diftong. 

a. VokalTunggal 

Vokal tunggal bahasa Arab yang lambangnya berupa tanda atau 

harkat, transliterasinya sebagai berikut: 

Tanda Nama Huruf Latin Nama 

  َ  Fathah A A 

  َ  Kasrah I I 

  َ  Dhammah U U 

b. Vokal Rangkap 

Vokal rangkap dalam bahasa Arab yang lambangnya berupa 

gabungan antara harkat dan huruf, yaitu: 
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Tanda Nama Huruf Latin Nama 

 Fathahdanya Ai a dani يْ.  . .

 Fathahdanwau Au a dan u وْ.  . .

Contoh :    ت ة  kataba : ك 

 żukira : ر ك ش  

 yażhabu : ي زْه ة  

3. Ta’marbuah 

Transliterasi untuk ta‟marbutah ada dua: 

a. Ta‟marbutahhidup 

Ta‟marbutah yang hidup atau mendapat harakat fathah, kasrahdan 

dammah, transliterasinya adalah “t”. 

b. Ta‟marbutahmati 

Ta‟marbutah yang mati atau mendapat harakat sukun, 

transliterasinya adalah “h”. 

c. Kalau pada kata terakhir denagn ta‟marbutah diikuti oleh kata yang 

menggunkan kata sandang al serta bacaan kedua kata itu terpisah maka 

ta‟marbutah itu ditransliterasikan denganha(h). 

Contoh : 

ة  الأ  طْفا ل   وْض   rauḍahal-aṭfāl - س 

  - rauḍatulaṭfāl 

ةْ   talhah -   ط احْ 

4. Syaddah 

Syaddah atau tasydid yang dalam tulisan Arab dilambangkan dengan 

sebuah tanda, tanda syaddah atau tasydid, dalam transliterasi ini tanda syaddah 

tersebut dilambangkan dengan huruf, yaitu huruf yang samadenganhuruf yang 

diberi tanda syaddah itu. 

Contoh:   ا تَُّ  rabbanā -  س 

ل      nazzala -  َ ضَّ

 al-birr -  انث ش    
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5. Kata Sandang 

Kata sandang dalam tulisan Arab dilambangkan dengan huruf, yaitu  ال

namun dalam transliterasi ini kata sandang itu di bedakan atas kata sandang 

yang diikuti oleh huruf syamsiyah dan kata sandang yang diikuti 

hurufqamariyah. 

a. Kata sandang yang diikuti oleh hurufsyamsiyah 

Kata sandang yang diikuti oleh huruf syamsiyah ditranslite-rasikan 

dengan bunyinya, yaitu huruf /1/ diganti dengan huruf yang sama dengan 

huruf yang langsung mengikuti kata sandang itu. 

b. Kata sandang yang diikuti oleh hurufqamariyah 

Kata sandang yang diikuti oleh huruf qamariyah ditranslite-rasikan 

sesuai aturan yang digariskan di depan dan sesuai dengan bunyinya. 

c. Baik diikuti huruf syamsiyah maupun huruf qamariyah, kata sandang 

ditulis terpisah dari kata yang mengikuti dan dihubungkan dengan tanda 

sempang. 

Contoh:   م ج   ar-rajulu - انشَّ

ظ   ًْ  as-syamsu - انشَّ

لا ل    al-jalālu - انج 

6. Hamzah 

Dinyatakan di depan bahwa ditransliterasikan dengan apostrof. Namun, 

itu hanya berlaku bagi hamzah yang terletak di tengah dan diakhir kata. Bila 

hamzah itu terletak diawal kata, isi dilambangkan, karena dalam tulisan Arab 

berupa alif. 

Contoh:   وْء  ‟an-nau - انَُّ

 ٌَّ  inna - إ 

 syai‟un - شًيْئ  

7. Penulisan Kata 

Pada dasarnya setiap kata, baik fi‟il, isim maupun harf ditulis terpisah. 

Hanya kata-kata tertentu yang penulisannya dengan huruf Arab sudah lazim 



 
 

xvii 
 

dirangkaikan dengan kata lain karena ada huruf atau harakat yang dihilangkan 

maka transliterasi ini, penulisan kata tersebut dirangkaikan juga dengan kata 

lain yang mengikutinya. 

Contoh: 

  ٌ ا يض   ً انْ يْم  و  أ وْف وا انْك   Wa auf al-kaila wa-almĭzān و 

Wa auf al-kaila wal mĭzān 

ه يْم اه يْى  انْخ    Ibrāhĭm al-Khalĭl  إ تش 

Ibrāhĭmul-Khalĭl 

8. Huruf Kapital 

Meskipun dalam sistem tulisan Arab huruf kapital tidak dikenal, dalam 

transliterasi ini huruf tersebut digunakan juga. Penggunaanhuruf kapital 

seperti apa yang berlaku dalam EYD, di antaranya: Huruf kapital digunakan 

untuk menuliskan huruf awal nama diri dan permulaan kalimat. Bilamana 

nama diri itu didahului oleh kata sandang, maka yang ditulis dengan huruf 

kapital tetap huruf awal nama diri terebut, bukan huruf awal katasandangnya. 

Penggunaan huruf awal capital hanyauntuk Allah bila dalam tulisan 

Arabnya memang lengkap demikian dan kalau tulisan itu disatukan dengan 

kata lain sehingga ada huruf atau harakat yang dihilangkan, huruf capital tidak 

digunakan. 

Contoh: 

ع وْل   ذ  إ لاَّ س  ًَّ ا ي ح  ي   Wa mā Muhammadun illā rasl و 

  ٍ ث يْ  ً ف ك  انْ
اِ  ت الأ  ن ق ذْ س   Walaqadra‟āhubil-ufuq al-mubĭn و 

   Walaqadra‟āhubil-ufuqil-mubĭn 

9. Tajwid 

Bagi mereka yang menginginkan kefasihan dalam bacaan, pedoman 

transliterasi ini merupakan bagian yang tak terpisahkan dengan Ilmu 

Tajwid. Karena itu peresmian pedoman transliterasi ini perlu di sertai 

dengan pedoman Tajwid. 
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BAB I 

PENDAHULUAN 

 

A. Latar Belakang Masalah 

 Islam telah menjamin tentang keseimbangan antara Negara, pasar 

dan individu dalam kebebasan pasar.  Cara produksi dan penetapan harga 

sudah ditentukan pada pasar bebas, mengenai keseimbangan pasar tidak 

boleh ada yang mencuranginya. Tetapi nyatanya susah menemukan pasar 

yang bergerak secara individu dengan adil. Kecurangan dalam pasar 

bukanlah hal yang baru terjadi, sehingga bisa merugikan para pihak (Alang, 

2018). 

 Era perdagangan bebas mendorong investor agar berinvestasi di 

Indonesia untuk membangun pasar yang lebih modern misalnya mall, 

minimarket, supermarket, dan pusat pembelanjaan lain. Kondisi tersebut 

tentunya akan mempengaruhi eksistensi pasar tradisional yang nantinya 

berpengaruh terhadap pendapatan pedagang karena banyak pembeli yang 

berpindah dari pasar tradisional ke pasar modern. Untuk mengatasi 

munculnya pasar  modern yang berkembang, pemimpin pasar tradisional 

perlu meningkatkan dan beradaptasi dengan konsumen. Misalnya seorang 

pemimpin atau manajer disuatu pasar harus bisa membangun pasar dengan 

suasana yang aman, nyaman dan steril agar mampu menarik perhatian 

konsumen. Padahal, dibanding pasar modern sebenarnya pasar tradisional 

mempunyai keunggulan yang lebih, seperti harga yang lebih terjangkau dan 
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kelengkapan produk yang mungkin tidak tersedia di pasar modern 

(Arisandy & Satriawan, 2018). 

 Secara eksternal keberadaan pasar modern menjadi ancaman bagi 

pasar tradisional, oleh karena itu agar pasar tradisional tidak ditinggalkan 

pengunjungnya maka pasar tardisional perlu berbenah dan mengevaluasi 

secara internal mengenai keberadaannya. Kelemahan utama pasar 

tradisional adalah terkesan bahwa pasar terlihat becek, kotor, bau dan 

terlalu padat lalu lintas pembelinya, akan tetapi pasar tradisional masih 

mempunyai kelebihan lain yang ini masih menjadi daya tarik pembeli untuk 

selalu berkunjung ke pasar tradisional diantaranya harganya yang lebih 

murah dan bisa ditawar, dekat dengan pemukiman, dan memberikann 

banyak pilihan produk yang segar dan kita bisa melihat dan memegang 

secara langsung produk yang umumnya masih sangat segar (Pangiuk, 

2018). 

 Pasar berdasarkan Hukum Menteri Dalam Negeri merupakan wadah 

sebagai tempat melaksanakan kegiatan transaksi jual beli antara penjual 

dengan pembeli. Lain hal, menurut Said Sa`ad Marthon pengertian pasar 

adalah  suatu tempat untuk melakukan transaksi barang atau jasa yang dapat 

menghubungkan antara penjual dan pembeli. Selain itu, fungsi dari adanya 

pasar yakni untuk memenuhi sumber perekonomian yang digunakan untuk 

menimbulkan nilai kesejahteraan hidup masyarakat (Aliyah, 2017). 
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 Pasar mampu membuka lapangan profesi baru bagi siapapun. 

Keberadaan pasar betul-betul menolong kebutuhan untuk mendapatkan 

pendapatan (Adetianingrum, 2020). Di wilayah kabupaten Pekalongan 

sampai saat ini masih mempunyai 10 pasar tradisional yang tersebar 

dibeberapa kecamatan. Pasar Kesesi merupakan salah satu pasar tradisional 

di Kecamatan Kesesi. Pasar Kesesi ini sebenarnya sudah berumur tua, 

namun saat tahun 2006 terjadi kebakaran yang menyebabkan pasar Kesesi 

hancur parah, sehingga pada saat itu, pengoprasian pasar pindah di lapangan 

Kesesi. Setelah tahun 2008 mulailah dibangun pasar kesesi  yang baru dan 

mulai beroprasi kembali pada tahun 2011. Keadaan pasar Kesesi sebelum 

peristiwa kebakaran bisa dibilang tata letak pedagangnya berantakan dan 

kumuh maka dari itu pembeli terkadang memilih pedagang yang letaknya 

diluaran pasar. Setelah Pasar Kesesi dibangun kembali tata letak pedagang 

menjadi beraturan dan lumayan bersih dan rapih dibanding dengan 

sebelumnya. 

 Namun, sejak kemunculan pasar modern seperti indomart dan 

alfamart di sekitar tahun 2017 banyak pedagang yang mengeluh soal 

pendapatan yang terkadang mengalami penurunan. Hal itu karena pembeli 

lebih memilih berbelanja di pasar modern yang tata letak  menaruh 

produknya dan sistem pelayanannya. Di Pasar modern biasanya juga sering 

mengadakan promo atau diskon berbeda dengan pasar tradisional  yang 

jarang melakukan adanya diskon atau promo tersebut. Sehingga dalam hal 

ini, pasar Kesesi kurang memiliki kemampuan untuk beradaptasi terhadap 
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kemunculan pasar modern di Kesesi. Padahal, Pasar Kesesi ini memiliki 

potensi yang sangat besar untuk pendapatan masyarakat karena berada 

ditempat yang strategis yaitu berdekatan dengan perbatasan Kabupaten 

Pemalang.  

 Berikut pengelompokan data pasar berdasarkan dokumen arsip 

Pasar  Kesesi. 

              Tabel 1. 2 Data Pedagang Pasar Kesesi 

  

 

 

 

 

 

 

 

  

 

 Sumber : Dokumen Pasar 

 

 Pasar Kesesi merupakan suatu usaha perdagangan yang banyak 

menghasilkan potensi dalam mencapai pendapatan atau keuntungan. 

Pendapatan pedagang dapat mengukur tingkat kesejahteraan pedagang, 

maka dari itu agar pendapatan tetap stabil perlu memperhatikan faktor-

faktor yang sangat berpengaruh terhadap pendapatan, agar nantinya 

kesejahteraan pedagang pun ikut meningkat sehingga proses transaksi jual 

beli tetap berjalan semestinya. 

 Untuk memperlancar kegiatan suatu usaha agar dapat berjalan sesuai 

semestinya adalah dengan menggunakan modal. Jadi yang terpenting untuk 

melaksanakan atau mengembangkan usaha adalah dengan adanya modal . 

No Sarana Luas (m2) Jumlah 
Jumlah  Pedagang 

Laki-laki Perempuan 

1 Kios 977.15 95 41 54 

2 Loos 2333.4 934 538 396 

3 Beceran 30 30 11 19 

 Jumlah 3340.55 1.059 590 469 
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Modal sangat berperan penting bagi keuntungan nantinya yang akan 

diperoleh pedagang (Devi, 2021). 

 Meminjam kepada orang yang mempunyai uang yang meminjamkan 

dengan orang lain dengan sistem bunga atau meminjam kepada bank dan 

sejenisnya adalah pilihan kedua setelah kekurangan modal pribadi. 

Pedagang yang pinjam kepada orang-orang tadi biasanya karena kesulitan 

untuk memperoleh dana dari bank, karena di bank umumnya mewajibkan 

pedagang untuk melengkapi administrasi seperti surat jaminan, tak hanya 

itu saja pedagang di pasar juga sering membutuhkan dana yang bisa cair 

dengan segera serta tidak menggunakan uang muka walaupun dengan 

bunga yang tinggi tetapi sebagai masyarakat muslim tentunya hal tersebut 

dilarang oleh syariat (Pramana, 2019). 

 Waktu yang digunakan dalam kegiatan berdagang biasanya juga 

mempengaruhi pendapatan pedagang. Pedagang di pasar umumnya dibatasi  

jam kerjanya, umunya hanya sampai sore saja. Jam kerja pasar yang tidak 

24 jam tentu akan mempengaruhi pendapatan pedagang di pasar. Berbeda 

dengan jam operasional minimarket sekarang yang bukanya 24 jam, hal 

tersebut menambah daya saing pedagang di pasar yang berpengaruh 

terhadap pendapatan pedagang. Kurangnya kemampuan pedagang dalam 

hal mempromosikan produknya sehingga menyebabkan jam berdagang 

terbuang sia-sia juga akan mempengaruhi pendapatan pedagang (Tandidatu, 

2018). 
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 Harga jual yang terjangkau dan kesesuaian produk terhadap 

harganya akan banyak diminati oleh pembeli, hal tersebut menjadikan harga 

jual juga mempengaruhi tingkat pendapatan pedagang di pasar. Jumlah 

suatu uang yang dikehendaki atas suatu produk tertentu disebut dengan 

harga jual (Handayani, 2020). Pelaku bisnis perlu mempertimbangkan 

harga jual agar bisa mendapatkan pendapatan yang maksimal. Jika pembeli 

dapat merasakan manfaat dari suatu produk yang dibelinya, meskipun harga 

jualnya tinggi pembeli akan tetap tertarik untuk membeli produk tersebut 

(Rosita & Satyawisudarini, 2017). Hal itu berarti bahwa harga jual sangat 

mempengaruhi konsumen untuk menentukan produk yang akan dibeli 

nantinya.  Umumnya semakin tinggi harga jual yang dilakukan semakin 

mempengaruhi pula pendapatan pedagang. Barang konsumsi dan barang 

pokok terus mengalami kenaikan sehingga sangat mengkhawatirkan 

pedagang di pasar karena hal tersebut akan berpengaruh terhadap  minat 

beli masyarakat dan penurunan omzet secara signifikan. Berbeda dengan 

pasar modern yang biasanya harga sudah di tetapkan dan bisa dilihat 

langsung oleh konsumen tanpa menawar lagi (Yuniar, 2021).  

 Selain modal, jam kerja dan harga jual, volume penjualan juga 

biasanya mempengaruhi pendapatan pedagang. Volume penjualan 

merupakan besaran yang menunjukkan banyaknya total produk yang laku 

terjual baik dengan hitungan hari atau perbulannya. Menurunnya volume 

penjualan karena ketidaktahuan pedagang dalam memasarkan suatu barang 

atau produknya dapat mempengaruhi pendapatan pedagang. Lain halnya 
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dengan pasar modern yang sering mengadakan promo atau diskon hal 

tersebut menjadi daya tarik konsumen untuk berpindah dari pasar 

tradisional ke pasar modern. Biasanya ketika volume penjualan meningkat 

maka pendapatan pedagang juga semakin meningkat (Lete, 2022). 

 Berdarsarkan penelitian yang dilakukan oleh  Maryunus Jomi, 

Sugeng Widodo dan Ermatry Hariani (2020) menunjukkan hasil bahwa 

modal berpengaruh terhadap pendapatan pedagang karena penelitian 

tersebut mengansumsikan bahwa semakin besar modal yang diperoleh 

maka semakin besar pula pendapatan pedagang (Jomi et al., 2020). Namun 

penelitian yang dilakukan oleh Siti Sarah Sidik dan Dunyati Ilmiah (2021) 

menunjukkan hasil yang berbeda bahwa modal tidak berpengaruh terhadap 

pendapatan pedagang karena besar kecilnya jumlah persediaan mampu 

mempengaruhi efisiensi persediaan dan modal pada saat proses produksi 

sehingga berpengaruh pada perolehan pendapatan pedagang, namun dengan 

adanya persediaan yang terlalu besar dibandingkan dengan kebutuhan akan 

memperbesar biaya pemeliharaan, memperbesar kemungkinan kerugian 

karena kerusakan, turunnya kualitas sehingga akan memperkecil 

pendapatan pedagang (Sidik & Ilmiah, 2021). 

 Berdasarkan penelitian yang diteliti oleh Clara Joice Marsella 

Tandidatu (2018) menunjukkan hasil bahwa jam kerja berpengaruh 

signifikan secara parsial terhadap pendapatan pedagang karena karena 

setiap penambahan jam kerja dapat meningkatkan pendapatan pedagang 

biasanya dengan menambah jam berjualan dengan mengurangi waktu 
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istirahat agar pendapatan maksismal (Tandidatu, 2018). Namun penelitian 

yang dilakukan oleh Husain dan Ayu Fadhlani (2017) menunjukkan hasil 

yang berbeda bahwa jam kerja tidak berpengaruh terhadap pendapatan 

pedagang karena kondisi lokasi tempat berdagang banyak pesaing yang 

menjual produk yang sama, sehingga menyebabkan pedagang berpeluang 

kecil untuk mendapatkan pendapatan yang tinggi, maka apabila dengan 

menambah jam kerja pun tidak mempengaruhi pendapatan pedagang 

(Husaini & Fadhlani, 2017). 

 Berdasarkan penelitian yang diteliti oleh Maratul Jannah dan 

Muhammad Rivandi (2018) menunjukkan hasil bahwa harga jual 

berpengaruh signifikan secara parsial terhadap pendapatan pedagang karena 

karena harga jual yang ditetapkan perusahaan terhadap produk yang dijual 

akan memberikan pendapatan atau keuntungan kepada perusahaan, maka 

harga jual mempunyai peran yang penting didalam perusahaan dan 

menentukan tinggi atau rendahnya pendapatan suatu perusahaan (Jannah & 

Rivandi, 2018). Namun penelitian yang dilakukan oleh Sri Fitri Handayani 

(2020) menunjukkan hasil yang berbeda bahwa harga jual tidak 

berpengaruh terhadap pendapatan pedagang karena meskipun harga jual 

yang ditetapkan tinggi akan tetapi jika harga tersebut melebihi harga dari 

perusahaan pesaing, tidak adanya daya tarik pengunjung, dan harga jual 

tersebut tidak sesuai dengan keinginan pengunjung, maka besar 

kemungkinan minat pengunjung akan berkurang dan mengakibatkan 

pendapatan akan menurun (Handayani, 2020). 
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 Berdasarkan penelitian yang diteliti oleh Ni Wayan Ari Susanti, 

Iyus Akhmad Haris, I Nyoman Sujana (2019) menunjukkan bahwa volume 

penjualan berpengaruh signifikan secara parsial terhadap pendapatan 

pedagang karena Semakin besar volume penjualan suatu produk, maka 

semakin besar pula pendapatan yang diperoleh pedagang pengumpul (Santi 

et al., 2019). Namun penelitian yang dilakukan oleh Eko Purwanto (2021) 

menunjukkan hasil yang berbeda bahwa volume penjualan tidak 

berpengaruh terhadap pendapatan pedagang (Purwanto, 2021). 

 Pasar Kesesi merupakan pasar satu-satunya di Kecamatan Kesesi 

sehingga memiliki kemampuan yang cukup luas untuk pertumbuhan 

ekonomi warganya karena letaknya yang mudah dijangkau. Berdasarkan 

paparan diatas, maka peneliti ingin meneliti lebih lanjut terkait “Pengaruh 

Modal, Jam Kerja, Harga Jual dan Volume Penjualan terhadap Pendapatan 

Pedagang (Studi Kasus di Pasar Kesesi Kec Kesesi Kab Pekalongan)”. 

Penelitian tersebut dilaksanakan untuk memahami tentang perbedaan 

pendapatan antar penjual, yang di duga ada hubungannya dengan modal, 

jam kerja, harga jual dan volume penjualan setiap pedagang. Dengan 

demikian, penelitian kali ini ditujukan untuk mengetahui variabel-variabel 

apa saja yang memiliki hubungan dengan variabel pendapatan pedagang di 

Pasar Kesesi, maka dari itu penelitian ini penting untuk dilakukan. 

B. Rumusan Masalah 

 Berdasarkan paparan latar belakang di atas, maka beberapa pokok 

masalah yang dapat dirumuskan antara lain : 
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1. Apakah modal berpengaruh secara parsial terhadap pendapatan 

pedagang di pasar Kesesi Kec Kesesi Kab Pekalongan? 

2. Apakah jam kerja berpengaruh secara parsial terhadap pendapatan 

pedagang di pasar Kesesi Kec Kesesi Kab Pekalongan? 

3. Apakah harga jual berpengaruh secara parsial terhadap pendapatan 

pedagang di pasar Kesesi Kec Kesesi Kab Pekalongan? 

4. Apakah volume penjualan bepengaruh secara parsial terhadap 

pendapatan pedagang di pasar Kesesi Kec Kesesi Kab Pekalongan? 

5. Apakah modal, jam kerja, harga jual dan volume penjualan 

berpengaruh secara bersama-sama (simultan) terhadap pendapatan 

pedagang di pasar Kesesi Kec Kesesi Kab Pekalongan? 

C. Tujuan Penelitian 

Adapun beberapa tujuan dari penelitian ini antara lain:  

1. Menguji pengaruh modal secara parsial terhadap pendapatan pedagang 

di pasar Kesesi Kec Kesesi Kab Pekalongan 

2. Menguji pengaruh jam kerja secara parsial terhadap pendapatan 

pedagang di pasar Kesesi Kec kesesi Kab Pekalongan 

3. Menguji pengaruh harga jual secara parsial terhadap pendapatan 

pedagang di pasar Kesesi Kec Kesesi Kab Pekalongan 

4. Menguji pengaruh jam volume penjualan secara parsial  terhadap 

pendapatan pedagang di pasar Kesesi Kec Kesesi Kab Pekalongan 
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5. Menguji pengaruh modal, jam kerja, harga jual dan volume penjualan 

secara bersama-sama (simultan)  terhadap pendapatan pedagang di 

pasar Kesesi Kec Kesesi Kab Pekalongan 

D. Manfaat Penelitian 

 Dengan dilaksanakannya penelitian ini, diharapkan ada manfaat 

yang diperoleh, yaitu : 

1. Manfaat Teoritis 

a. Kajian ini mampu melengkapi dan mengembangkan teori 

pendidikan tinggi dan hasil dari kajian ini bisa untuk dokumen 

akademik yang digunakan untuk sumber rujukan civitas akademika 

UIN KH Abdurrahman Wahid Pekalongan. 

b. Penelitian ini bertujuan untuk memberikan ide dan informasi kepada 

mahasiswa dan berfungsi untuk sumber referensi penelitian yang 

selanjutnya. 

2. Manfaat Praktis 

a. Bagi Penulis 

  Sehubungan dengan peningkatan pemahaman, pengetahuan 

dan pengalaman mata pelajaran yang dipelajari khususnya hubungan 

modal, jam kerja, harga jual dan volume penjualan terhadap 

pendapatan pedagang. 

b. Bagi pedagang 

  Kajian ini diharapkan mampu berfungsi untuk  bermanfaat 

bagi para pedagang dan mampu digunakan sebagai bahan rujukan 
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agar para pedagang mengerti faktor-faktor apa saja yang 

berhubungan dengan pendapatan pedagang di pasar serta hal apa 

yang harus dilakukan kedepannya.  

c. Bagi Peneliti lain 

  Harapan dari kajian ini  mampu bermanfaat serta dapat 

dijadikan sumber rujukan bagi peneliti lainnya yang memiliki obyek 

penelitian yang mirip. 

E. Sistematika Pembahasan 

BAB I PENDAHULUAN 

 Bab ini memberikan latar belakang, rumusan masalah, tujuan 

penelitian dan manfaat. . 

BAB II TELAAH PUSTAKA DAN LANDASAN TEORI 

  Berisi uraian tentang penelitian literatur sebelumnya dan landasan 

teori pada subjek disertasi. 

BAB III METODE PENELITIAN 

  Merinci metode penelitian yang dilaksanakan oleh peneliti  dengan 

justifikasi, pendekatan kajian, sikap penelitian, kelompok populasi/topik 

penelitian, sampel penelitian, teknik pengambilan sampel, instrumen yang 

digunakan, teknik pengumpulan data kajian, keabsahan data, serta teknik 

pengolahan dan analisis data. 
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BAB IV HASIL DAN PEMBAHASAN 

  Berisi: 

(1) Hasil penelitian, pembagian pembahasan disesuaikan dengan masalah 

atau fokus penelitian, (2) Pembahasan yang menggunakan hasil penelitian 

dan kepentingannya dalam kaitannya dengan landasan teori, dapat disusun 

dalam sub-pembahasan tersendiri atau digabungkan menjadi satu. satuan. 

BAB V PENUTUP  

  Bab ini mengandung kesimpulan, saran atau rekomendasi. Biasanya 

kesimpulan berisi tentang semua hasil kajian yang berhubungan dengan 

masalah penelitian yang ditulis secara singkat. Kesimpulan diambil 

mengasaskan pada nilai analisis dan interpretasi teori yang telah dijabarkan 

pada bab-bab sebelumnya, sera suatu usulan dirumuskan mengasaskan jasil 

dari penelitian, seperti deskripsi sesuatu yang akan dilakukan oleh pihak 

yang dikaitkan. Kaitannya dengan kajian ini, Proposal berfokus pada 2 

masalah, yakni : 

(1) Saran misalnya, saran untuk menjabarkan nilai kajian menunjukkan 

harusnya kajian yang lebih dalam.   

(2) Saran untuk memutuskan ketetapan di bidang permasalahan terkait atau 

prioritas kajian.  
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BAB V 

PENUTUP 

 

A. Simpulan 

Penelitian ini bertujuan untuk mengetahui apakah Pengaruh Modal, Jam 

Kerja, Harga Jual dan Volume Penjualan Terhadap Pendapatan Pedagang 

(Studi Kasus Pedagang di Pasar Kesesi Kecamatan Kesesi Kab Pekalongan). 

Dalam penelitian ini menggunakan 91 sampel responden yaitu pedagang 

yang berjualan di pasar Kesesi. Hasil pengujian hipotesis dengan 

menggunakan ujitdan uji f dapat disimpulkan sebagai berikut: 

1. Hasil penelitian ini menunjukkan bahwa modal secara parsial 

berpengaruh terhadap pendapatan pedagang di pasar Kesesi Kecamatan 

Kesesi Kabupaten Pekalongan. Berdasarkan nilai siginifikansi modal 

sebesar 0,028 < 0,05 atau tingkat signifikansi kurang dari 0,05 dan hasil 

         lebih besar dari        yaitu 2,240 > 1,988. Hal ini menunjukkan 

bahwa modal berpengaruh secara parsial terhadap pendapatan pedagang 

di pasar Kesesi Kecamatan Kesesi kabupaten Pekalongan. 

2. Hasil penelitian ini menunjukkan bahwa jam kerja secara parsial tidak 

berpengaruh terhadap pendapatan pedagang di pasar Kesesi Kecamatan 

Kesesi Kabupaten Pekalongan. Berdasarkan nilai siginifikansi jam kerja 

sebesar 0,108 < 0,05 atau tingkat signifikansi lebih dari 0,05 dan hasil 

         lebih kecil dari        yaitu 1,624 < 1,988. Hal tersebut 

menunjukkan bahwa jam kerja secara parsial tidak berpengaruh terhadap 
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pendapatan pedagang di pasar Kesesi Kecamatan Kesesi kabupaten 

Pekalongan. 

3. Hasil penelitian ini menunjukkan bahwa harga jual secara parsial 

berpengaruh terhadap pendapatan pedagang di pasar Kesesi Kecamatan 

Kesesi Kabupaten Pekalongan. Berdasarkan nilai siginifikansi harga jual 

sebesar 0,002 < 0,05 atau tingkat signifikansi kurang dari 0,05 dan hasil 

         lebih besar dari         yaitu 3,187 > 1,988. Hal ini menunjukkan 

bahwa harga jual berpengaruh secara parsial terhadap pendapatan 

pedagang di pasar Kesesi Kecamatan Kesesi kabupaten Pekalongan. 

4. Hasil penelitian ini menunjukkan bahwa volume penjualan secara parsial 

berpengaruh terhadap pendapatan pedagang di pasar Kesesi Kecamatan 

Kesesi Kabupaten Pekalongan. Berdasarkan nilai siginifikansi volume 

penjualan sebesar 0,028 < 0,05 atau tingkat signifikansi kurang dari 0,05 

dan hasil          lebih besar dari        yaitu 2,241 > 1,988. Hal ini 

menunjukkan bahwa volume penjualan berpengaruh secara parsial 

terhadap pendapatan pedagang di pasar Kesesi Kecamatan Kesesi 

kabupaten Pekalongan. 

5. Hasil pengujian f atau simultan menunjukkan bahwa variabel independen 

mempunyai nilai         53,320 >         2,478. Nilai signifikansinya 

0,000 < 0,05. Maka dapat disimpulkan bahwa variabel modal, jam kerja, 

harga jual dan volume penjualan secara simultan (bersama-sama) 

berpengaruh signifikan terhadap pendapatan pedagang di pasar Kesesi 

Kecamatan Kesesi. 
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B. Saran 

Dari hasil penelitian, pembahasan, dan kesimpulan yang diperoleh maka 

penelitian ini memiliki keterbatasan yaitu penelitian ini hanya menggunakan 

data dari hasil kuesioner. Pengukuran data menggunakan kuesioner memiliki 

beberapa kelemahan diantaranya responden tidak dapat memberikan 

keterangan lebih lanjut karena jawaban terbatas pada hal-hal yang ditanyakan 

saja. Selain itu, responden bisa saja menjawab pernyataan yang tidak sesuai 

dengan keadaan yang sebenarnya. Selanjutnya keterbatasan data yang 

digunakan dalam penelitian ini membuat hasil kurang maksimal. Penelitian ini 

juga jauh dari sempurna, maka untuk penelitian berikutnya diharapkan lebih 

baik dari sebelumnya.  Pada penelitian ini saran yang diberikan yaitu: 

1. Bagi pedagang yang berjualan di pasar Kesesi diharapkan meningkatkan 

modal atau melakukan penambahan modal sehingga modal yang 

digunakan lebih besar karena semakin besar modal yang digunakan 

semakin banyak pula produk atau barang yang dijual kemudian hal 

tersebut akan berpengaruh terhadap pendapatan. Semakin banyak produk 

yang terjual semakin meningkat pula volume penjualan, pedagang di pasar 

Kesesi diharapkan juga mampu meningkatkan volume penjualan biasanya 

dengan cara meningkatkan cara promosinya, kemudian melihat 

keterjangkauan harganya serta kualitas produk yang dijual tersebut, karena 

volume penjualan yang tinggi tentunya akan meningkatkan pendapatan 

pedagang di pasar Kesesi Kecamatan Kabupaten Pekalongan. 



106 
 

2. Jam kerja pedagang di pasar Kesesi tidak berpengaruh terhadap 

pendapatan secara parsial tetapi berpengaruh secara simultan (bersama-

sama) terhadap pendapatan, dalam hal ini diharapkan pedagang harus 

memperhatikan jam bekerja agar efisien, jam bekerja yang tidak dibatasi 

oleh pengelola pasar dapat dipergunakan untuk penambahan jam kerja 

bagi pedagang agar mampu mendapatkan pendapatan yang maksimal. 

Agar penambahan jam bekerjanya tidak sia-sia pedagang diharapkan bisa 

melihat kondisi pasar serta mampu mempromosikan atau mengajak 

pembeli agar tertarik untuk melihat produk lalu membelinya agar dapat 

meningkatkan pendapatan. 

3. Bagi peneliti lain yang akan meneliti dengan objek yang sama diharapkan 

menambah variabel baru yang mempengaruhi pendapatan pedagang yang 

tidak digunakan dalam penelitian ini. Menambah variabel baru bertujuan 

untuk menambah informasi serta ilmu pengetahuan baik bagi penulis 

maupun pembaca. 
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